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INFORMAZIONI PERSONALI 
 

Nome  FRANCESCO AFFINITO 

Indirizzo   

Telefono   

Fax   

E-mail   

 

Nazionalità  Italiana 
 

Data di nascita   

 

 

ESPERIENZA LAVORATIVA 
  

• Date (da – a)   Dal 17/10/ 2005 fino al 03/06/2006  collaboratore di agenzia presso 
Assicurazioni Generali spa Agenzia 205  via on. Napolitano, 158- 80035 NOLA  
NA 

Collaboratore di agenzia  
   

Dal  05/06/2006 al 28/09/2007 Impiegato presso Assicurazioni Generali spa 
(Mogliano Veneto TV ) con mansione di addetto alla produzione 1° Livello 
( ispettore di produzione) dislocato presso l’agenzia di Nola . 

Specialista Vita. 

 

 

Dal 28/9/2007 al 31/07/2017 

Impiegato presso Assicurazioni Generali spa (Mogliano Veneto –TV- ) con 
mansione di addetto alla produzione 2° Livello Trainer ( ispettore di produzione 
specialista Vita , previdenza e rischi aziendali, titoli conseguiti e certificati presso 
“formazione reti” Generali Italia spa) con ruolo di tutor per collaboratori agenziali 
e di ispettori di 1° livello. Affiancamento per l’inserimento nel mondo assicurativo 
con gestione portafoglio e sviluppo rete commerciale) dislocato presso agenzia 
di Nola- NA- 

 

Il ruolo ricoperto prevede : 

 

• Sviluppo portafoglio clienti Agenziale; 

• Supporto commerciale ai collaboratori, Agenti, e impiegati sulle 
trattative rami elementari, Vita , e previdenziali. 

• Analisi e mappatura del mercato assicurativo in relazione al piano 
commerciale aziendale, con conseguente sviluppo delle campagne 
previste; 

 



 

  
 

• Analisi dei rischi aziendali e/o personali in base alla clientela contattata 
e relativo problem solving; 

• Monitoraggio dei risultati ottenuti con il gruppo di lavoro. 

• Dinamiche agenziali. 

 

 

Dal  01/09/2017 al 15/02/2019 Team Leader presso Allianz Spa. 

 

Le mansioni prevedono:  

• Affiancamento di risorse neofite al mondo assicurativo. 

• Gestione risorse umane e delle campagne commerciali; 

• Creazioni campagne commerciali per singoli prodotti; 

• Consulenze aziende (rischi tipici) , professionisti e privati ( mercati 
assicurativi); 

• Pianificazione commerciale dei collaboratori; 

• Problem solving; 

• Sviluppo rete commerciale. 

• Analisi dei rischi aziendali e/o personali. 

• Sviluppo portafoglio Clienti (Danni retail, Mid Corporate, Vita e 
Previdenza). 

• Attività di coaching in aula 

• Dinamiche agenziali. 

• Iscrizione  lettera E rui 

• Abilitato tramite superamento esame Ivass 2017 alle lettere A e B Rui. 

 

 

Dal  16/02/2019 ad oggi  AGENTE GENERALE AXA ASSICURAZIONI 

 
  Amministratore unico della società Fran Insurance srl  Agenzia Generale di Cicciano NA 

   

   

 

  Luglio 1999.  

Conseguimento titolo di diploma superiore presso I.T.G. (diploma di Geometra) Michelangelo 
Buonarroti di Caserta 

Abilitazione Registro Rui alle lettere A e B 

   

   
 

             LINGUE   Italiano     Italiano 

  

 

   

 

 
 

Altre lingue   

• Capacità di lettura  sufficiente  

• Capacità di scrittura  sufficiente 

• Capacità di espressione orale  sufficiente 

  

 

 

 

                            
                                                                        

 

ISTRUZIONE E FORMAZIONE 



 

  
 

 
 

 

 

CAPACITÀ E COMPETENZE 

RELAZIONALI 
 

  
Spiccate capacità relazionali e di leadership, ottime capacità di influenza e comunicazione, 
Ottime capacità di sintesi,Ottime doti di team building, Ottime capacità di gestione dello stress 
da vendita. Ottime capacità teamworking. Ottime conoscenze delle offerte assicurative. 

 

 

CAPACITÀ E COMPETENZE 

ORGANIZZATIVE   

 

 LA MIA ESPERIENZA DI AFFIANCAMENTO COLLABORATORI E NEOASSUNTI  MI HA PERMESSO DI 

SVILUPPARE RAFFINATE CAPACITÀ ORGANIZZATIVE PER LA GESTIONE DEI GRUPPI DI LAVORO. 

HO SVILUPPATO TECNICHE PER L’APPROCCIO DELLA CLIENTELA ,  SVILUPPO DEL PORTAFOGLIO  CLIENTI 

E L’ORGANIZZAZIONE DI INIZIATIVE COMMERCIALI MIRATE ALLE SINGOLE ATTIVITÀ/AZIENDE . 

LEADERSHIP E VENDITA 

 

 

CAPACITÀ E COMPETENZE 

TECNICHE 
. 

 Il ruolo ricoperto fino ad oggi nella mia azienda mi ha permesso di sviluppare ottime capacità di 
analisi del mercato e di selezione della clientela,sviluppo portafoglio e gestione criticità 
Buono l’utilizzo delle piattaforme informatiche attuali 

 

 
.   

 

   

 

PATENTE O PATENTI  In possesso delle patenti : A e B 

 

   

 
 

   

 
 

 


