
Sono Davide Di Salvia, ho 36 anni e sono di Bari, attualmente lavoro come 
Store Leader per l’ ottica NAU! Di Bari Santa Caterina da un anno a tempo 
indeterminato ma precedentemente ho lavorato come Store Manager 
per AW LAB (Triggiano, Ba) dal 2018, sempre con contratto indeterminato 
con crescita interna, iniziando come venditore part time e 
successivamente full-time , ricoprendo anche ruoli come Special Seller e 
Assistant Manager. 

 Come avrete modo di vedere dal curriculum vitae in seguito, ho 
maturato molta esperienza nel settore del Commercio e della vendita 
assistita , collaborando con aziende come Decathlon, Cisalfa Sport, Adidas 
e Reebok, Zara (Donna e Bambino).  

Sono abituato a lavorare per KPI’S a gestire e formare i venditori, 
cercando sempre d’ essere un vero  leader, cosi da porter garantire la 
migliore qualità e performance in area vendita per l’azienda , per poter 
fidelizzare sempre la clientela.

 Nel mio percorso formativo sono stato certificato come miglior 
Venditore Adidas 2015-16  e ho fatto corsi di formazione sempre 
certificati, per l' accoglienza al cliente (VENUS Visual Marketing 
Merchandising & Retail Project)  il Custumer Service ( CEI Adidas Italy).  
In più ho seguito corsi di formazione certificati come Tecnico Runnig  e 
Selezione Risorse Umane, assumendo oltre 20 collaboratori in 5 anni con 
contratti a tempo determinato o indeterminato.

La mia esperienza e il mio lavoro, e’ in continua formazione e 
aggiornamento , in primis sulle lenti oftalmiche , controllo della vista e 
formazione su parametri e procedure, formazione team ed efficacia del 
ruolo di Leader e Responsabile del PV. Ho la passione per le sneakers 
(exclusive, lanci, modelli, limited edition) e sulla moda e l’articolo sportivo 
in generale.

 



Capacità  

• Fortemente motivato  

• Software di gestione delle vendite  

• Lavorare sotto pressione 

• Approccio orientato alla persona  

• Capacità intuitive nel valutare le necessità e intenzioni dei clienti 

• Attento ai dettagli  

• Dedito allo spirito di squadra  

• Capacità organizzative di livello superiore  

• Problem Solving  

• Lavorare per KPI’S 

• Leadership  

• Esperto nello svolgere compiti diversi contemporaneamente  

DAL MENO RECENTE AL PIU RECENTE

2006 

• Agente di Viaggio (stagista) per l'agenzia Moon River, (Bari)   

2007 

• Rappresentante (determinato part-time) della Linea di profumeria 
FM  

2008 

• Receptionniste presso HOTEL (Porto Giardino , Monopoli Ba) e 
Steward per congressi ed eventi  

2009 

• Operatore (part-time) presso fast food "Burger King"  



2010 

• Allenatore  (Lavoro  a  chiamata)  presso  la  Scuola  Calcio  "All  
Stars"  della  società  Puglia  Sport Preparatore  Portieri  Scuola  
Calcio  "  Nuovo  Pignone  Bari"  

2011 

• Preparatore  Portieri  cat.  Pulcini  presso  Modugno  calcio  a  5 
(dopo  aver  fatto  per  diversi  anni  il  calciatore  a  livello  
professonistico)  

2012 

• VENDITORE a  tempo  determinato  nei  reparti:  Fitness  Tecnico,   
Abbigliamento  uomo/donna/bambino/a,  Sport Collettivi,  Reparto  
Natura,  Ciclismo,  Escursionismo  e  Reparto  Sport  Acquatici  
presso  "Decathlon  Molfetta"  

2013/14 

• VENDITORE a  tempo  determinato  a  due  mesi  (rinforzo  natalizio), 
nel  punto  vendita  di  CISALFA  Sport  a BariMax  (Modugno,  Bari) 

•  

2014 al 2016 

• VENDITORE  per  "Adidas  Italy  Spa"  e  "Reebok"  contratto  a  due  
anni  presso  "Molfetta  Outlet  Village" 
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2017 

• VENDITORE full--time  40  ore,  per  Cisalfa  Sport  Taranto  a  tempo 
determinato.  

 

• CASSIERE e VENDITORE part-time 80% per ZARA (Casamassima,Ba)  
Reparto Donna e Bambino  
  

• VENDITORE / SPECIAL SELLER e AM full-time per AW LAB 
(Casamassima, Ba)  Gestione merce, magazzino, procedure di cassa, 
formazione venditori, assistant manager



STORE MANAGER AW LAB  (dal 2018 al 2023)

• Gestione dipendenti (selezioni, assunzioni, turni e permessi) 

• Responsabile della formazione dei venditori 

• Gestione delle problematiche generali in store 

• Gestione dei clienti e la loro fidelizzazione 

• Costruzione dello spirito di squadra  

• Moduli per la fatturazione  

• Buyer per lo store

• Risorse umane

• Problem solver   

• Monitoraggio Kpi’s 
• Procedure di Cassa e Versamenti week 

• Archiviazione di documenti e dati  

• Gestione della merce   

• Gestione magazzino 

• Gestione inventari   

• Gestione dei progetti aziendali

STORE LEADER NAU! (Attuale) 

 Gestione dipendenti
 Gestione ordini e documenti
 Formazione Venditori
 Monitoraggio KPI’S
 Soddifazione Clienti (NPS)
 Vendita Assistista



 Consulenza clienti
 Supporto clienti 
 Gestione merci
 Gestione magazzino
 Archivio documenti
 Condivisione progetti aziendali
 Lavoro di squadra
 Raggiungimento target fatturato
 Versamenti
 Problem solver 
 Gestione portale presenze / permessi / assenze e presenze 
 Report settimanali 
 Formazione online
 Controllo prescrizioni clienti
 Ordini merce in store
 Gestione esposizioni
 Mongtaggio Lenti Oftalmiche 
 Gestione preventivi
 Prenotazione Controlli della Vista 
 Referenze aziendale 

Diploma di scuola secondaria:  

 2006 Ist.Tecnico Prof.  Gorjux  -  Bari  in Operatore  Turistico  

Ho maturato anche esperienza nello Sport , ho fatto calcio a livello 
semiprofessionistico come portiere di calcio, ho fatto nuoto e palestra 
tutto a livello agonistico , vincendo anche Titoli regionali e Nazionali.

Mi considero una persona motivata, intraprendente, flessibile, dinamica. 

Amo la musica rap/hip hop/trap.



Infatti sono anche un Rapper e faccio musica con il nome GOTIK.
Il mio nome d’arte deriva proprio dall’ amore che ho per l’ arte e la 
cultura in generale, avendo un diploma di Operatore Turistico conseguito 
nei 5 anni di studio all’ istituto R.Gorjux  ho studiato storia dell’ arte e 
amo lo stile gotico, molto mistico e affasciante.
Nel mio percorso artistico ho sempre cercato di portare la città di Bari a 
livelli mainstream, cantando e raccontando tutte le realtà del territorio.
Sono stato il primo artista Barese a cantare per il Bari Calcio , squadra di 
cui sono tifoso e sono stato 2 volte loro ospite con esibizioni al San 
Nicola. Il Brano che mi ha reso celebre è stato i “U BAAR NEST” progetto 
nato per racchiudere Bari in tutte le sue forme: musicali artistiche e 
sportive , infatti, nel video sono presenti attori come: Gianni Colajemma, 
Nino Barbarese e Nicola Pignataro. 
Ho realizzato più di 10 album e coronato featuring come: Sferaebbasta, 
Marracash, Vincenzo Da Via Anfossi, Romeo (Dogo Gang) , Caneda, 
Clementino, Izio Sklero, Manri (Voodoo) , Montenero (Dogo Gang) , Il 
Presidente (Dogo Gang) 
Sono stato il primo artista emergente ad esibirsi sul palco di TRL on The 
Road nel 2009.

Ho fatto anche l’ opinionista per diversi programmi Televisivi regionali 
sportivi in più come ultima esperienza in tv ho rappresentato la città di 
Bari nel programma televisivo Ciao Darwin su Canale 5 nella categoria 
“Trapper” con un esibizione ad inizio puntata.

Sono abituato ad interagire con gli altri e mi ritengo molto portato al 
lavoro in team. 
Precisione, serietà, entusiasmo, professionalità, sono le mie qualità 
principali.  

Sono sempre stato del  parere che sono le persone a fare la differenza.

                                       



Davide Di Salvia  
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