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Tecnico Meccatronico
ITIS A.Rossi (VI)
1991- 1996

Job Leader - Project Management
CUOA Business School
2011 -2012

Esperto in relazioni internazionali
San Gaetano Institute (Master)
2014 - 2015

Direttore tecnico: Guidare con
lungimiranza

Nel mio ruolo di Direttore Tecnico, ho
sviluppato una visione strategica per il
progresso tecnologico dell'azienda. Ho
guidato i miei colleghi attraverso sfide
complesse, anticipando le tendenze del
settore e garantendo limplementazione di
soluzioni allavanguardia.

Product Manager: Creare valore

Come Product Manager, ho avuto il
privilegio di creare prodotti che superano le
aspettative. Dalla concettualizzazione al
lancio sul mercato, ho messo in pratica la
mia passione per linnovazione,
assicurandomi che ogni prodotto
rispondesse alle esigenze dei clienti e
lasciasse un segno distintivo.

International Sales Engineer

Lavoro a stretto contatto con clienti e
partner per comprendere le loro esigenze
specifiche, fornendo soluzioni su misura
che affrontano sfide complesse.
Rimanendo al passo con le tendenze del
settore e i progressi tecnologici, mi
assicuro che le nostre offerte rimangano
competitive e innovative, sostenendo la
crescita e la reputazione di eccellenza
dellazienda.

Simone Contro

International Sales Engineer / Product Manager Laboratory cleaners

Chi sono?

Nato nel 1977, sono un professionista appassionato, curioso e versatile con
una solida esperienza sia come Direttore Tecnico che come Product
Manager. Ho dedicato la mia carriera a guidare e ispirare team di tecnici, a
definire strategie innovative e a creare prodotti di successo. Le mie
competenze pit importanti sono la risoluzione dei problemi, la capacita di
comunicazione e la consulenza e l'acquisizione di clienti.

Attualmente ricopro il ruolo di International Sales Engineer e di
Product Manager per le lavastrumenti da laboratorio, sfruttando un
solido background di leadership tecnica, certificazioni globali (tra
cui EMC, LVD, I1S015883, DVGW, UL, ISO13485 e 1S09001) e
limplementazione di soluzioni innovative. La mia carriera & definita
da un impegno verso l'eccellenza, che fonde competenze tecniche
avanzate con abilita interpersonali essenziali per guidare il successo
di progetti complessi.

[l mio punto di forza sta nel gestire team interfunzionali e nel
promuovere una comunicazione aperta e trasparente per
massimizzare la collaborazione sui mercati internazionali. || mio stile
di leadership ispirazionale crea un ambiente motivante in cui ogni
membro del team si sente responsabilizzato e valorizzato,
garantendo il raggiungimento collettivo di obiettivi ambiziosi.

Sono molto abile nella risoluzione dei problemi, in particolare quando
si tratta di affrontare intricate sfide tecniche e commerciali. || mio
approccio analitico mi permette di identificare e implementare
soluzioni innovative che migliorano [lefficienza operativa e
ottimizzano lallocazione delle risorse. Mi trovo bene in settori
dinamici e in evoluzione, mantenendo la flessibilita e I'adattabilita
necessarie per anticipare e affrontare le tendenze normative e di
mercato emergenti.

La gestione efficace del tempo & un tratto distintivo della mia
leadership, dimostrato dalla mia capacita di portare a termine
progetti complessi nei tempi previsti, anche in condizioni difficili.
Promuovo una cultura di fiducia reciproca e di apprezzamento dei
talenti individuali, garantendo un'atmosfera di squadra collaborativa
e resiliente, anche nei periodi di alta pressione.

Ho una comprovata esperienza nella definizione, nello sviluppo e nel
lancio di prodotti di successo sul mercato globale. La mia carriera &
stata gquidata da uniincessante ricerca dell'eccellenza nella
comprensione e nel superamento delle esigenze dei clienti. Eccello
nell'analisi approfondita del mercato, nel monitoraggio delle
tendenze del settore e nella decodifica delle dinamiche competitive
per definire strategie di vendita e di prodotto vincenti. La mia
esperienza si estende al coordinamento di team interfunzionali e alla
guida delliintero ciclo di vita del prodotto, dall'ideazione allo sviluppo,
fino al lancio nel mercato internazionale e al supporto, mantenendo
una prospettiva olistica e incentrata sul cliente.
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Feb 2025 - Attuale *

Lavastrumenti ed arredi tecnici in
acciaio inox e legno per laboratori

Mar 2019 - Gen 2025 *

Macchine per il lavaggio e la disinfezione
dei dispositivi medici, arredi tecnici in
acciaio inossidabile per sale operatorie
e CSSD

Mar 2018 - Feb 2019 *

Automazione di cancelli e finestre

Ott 2012 - Feb 2018 *

Pumpe per acqua

Mar 2003 - Set 2012 *

Pompe per acqua

Software

Competenze linquistiche

Hobby

Esperienze dilavoro

International Sales Engineer / Product Manager Laboratory cleaners

Combino competenze di vendite internazionali e gestione prodotti per guidare la
crescita globale, operando efficacemente sia come International Sales Manager
che Product Manager.

Technical Director R&D

Sono Responsabile del dipartimento R&D di un'azienda produttrice di dispositivi
medici certificata ISO13485, dove coordino un team di 10 risorse specializzate che
include progettisti meccanici, elettrici ed elettronici, graphic designer e specialisti
di Fascicoli Tecnici.

Product manager Gate and Frame

Nel ruolo di Product Manager, ho supervisionato le relazioni di mercato e condotto
analisi per gli studi di fattibilita di nuovi prodotti e la loro progettazione. Ho
organizzato il lavoro preliminare necessario al dipartimento tecnico per avviare i
progetti e gestito i progetti attraverso le varie fasi fino al lancio sul mercato.

Project Manager Water Pumps

Ho sviluppato nuovi prodotti dal design accattivante partendo dall'analisi
preliminare delle specifiche ricevute dal management. Questo processo ha incluso
analisi di mercato, benchmarking, valutazione dei costi e definizione di possibili
scenari. Ho progettato personalmente componenti in diversi materiali: lamiere
stampate in acciaio inox, microfusioni in acciaio inox, getti in ghisa e componenti
plastici stampati ad iniezione.

Project Manager Water Pumps

Ho iniziato come industrializzatore del prodotto, realizzando macchine
automatiche per processi interni e linee di assemblaggio. Successivamente ho
ricoperto ruoli in product design e back office tecnico-commerciale, redigendo
manuali, cataloghi, brochure e bandi internazionali, supportando distributori B2B.
Ho gestito i reparti di saldatura TIG e Laser programmando personalmente le
macchine per la convalida produttiva. Recentemente, come Project Manager per il
lancio di nuovi prodotti Intercompany, ho coordinato uffici tecnici e stabilimenti in
Europa, muovendomi sia a livello nazionale che internazionale.

Competenze tecniche

v' MS Office: Word, Excel, Outlook, Teams (OpenOffice / LibreOffice)
v' MS Project

v" CAD AutoCAD, Solid Edge, Rhinoceros, CREOQ, Inventor
v" Adobe Creative Suite: Illustrator, Photoshop, InDesign
v' ERP Software: SAP, JGALILEO, NAVISION

v’ ltaliano: Madrelingua

v" Inglese: Business

v' Fotografia

v" Musica

v" Cucina

CONSENSO AL TRATTAMENTO DEI DATI PERSONALI: Ai sensi del Regolamento UE 679/2016, dichiaro di aver letto, compreso e ricevuto
l'informativa sulla privacy riportata sui vostri siti web e/o presso i vostri uffici. Acconsento liberamente al trattamento dei miei dati personali
per finalita connesse alla ricerca e selezione del mio profilo per proposte di lavoro, colloqui e profilazione all'interno delle vostre banche dati.
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