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PROFILO PROFESSIONALE

Professionista con competenze
in Microsoft Excel e capacita di
vendita, eccellente nella
gestione clientela e nella
comunicazione scientifica.
Flessibile e adattabile, conuna
solida conoscenza delle
Normative Farmaceutiche e
dell'anatomia umana.

CAPACITA E COMPETENZE

Conoscenza di strumenti di
analisi dati

= Microsoft Excel
= Attitudine al lavoro di squadra

= Abilita di comunicazione
scientifica

= Conoscenza terminologia
medica

= Capacita di organizzazione e
pianificazione

= Buone competenze
informatiche e digitali

= Capacita gestionali

Giovanni Nociti

ESPERIENZE LAVORATIVE E PROFESSIONALI

Informatore medico scientifico Erfo laboratorio
Farmaceutico - Catanzaro e provincia, Catanzaro
01/2018 - Ad Oggi

= Distribuzione di campioni gratuiti dei farmaci e del
materiale informativo e promozionale.

= Elaborazione delle previsioni di vendita per i prodottiei
clienti di riferimento.

= Realizzazione di campagne marketing di fidelizzazione peri
clienti acquisti.

u Supporto tecnico ai clienti per l'utilizzo ed il settaggio dei
prodotti acquisiti.

= Aggiornamento costante riguardo i farmaci inseriti e
rimossi dal mercato e le novita terapeutiche del settore.

= Consulenza con specialisti [Tipologial al fine di stabilire
nuove collaborazioni commerciali attraverso incontri
preliminari e informativi incentrati sull'importanza e sui
vantaggi dell'utilizzo di determinati dispositivi.

= Formazione continua sulle caratteristiche tecniche dei
prodotti e sui progressi di settore.

= Implementazione di campagne di marketing e di vendita
con lo scopo di mettere in rilieve [Prodotto o servizio]
efficacemente.

Informatore medico Az. farmaceutica Nutriphyt -
Catanzaro e provincia, Catanzaro
01/2013 - 06/2017

= Promozione e presentazione di farmaci e prodotti sanitaria
medici, farmacisti e professionisti del settore.

= Partecipazione a congressi e fiere del settore per
rappresentare 'azienda e ampliare la conoscenza dei
prodotti.

= Organizzazione del lavoro e ottimizzazione delle
tempistiche per diminuire le perdite di tempo.

= Branding dei prodotti grazie all'attuazione di efficaci
strategie di vendita e al mantenimento di solide e fruttuose
relazioni a lungo termine coni clienti.



» Esperienza in gestione + Analisi su Animali da allevamento Istituto Zooprofilatico
clientela di Catanzaro - Catanzaro, Catanzaro

= Conoscenza anatomia umana 09/2008 - 09/2012

= Capacita di vendita = Monitoraggio della salute e del benessere deglianimali da
allevamento, individuazione di segnali e sintomi di malattie

= Capacita di ascolto i i & ) ] o
e applicazione di misure e provvedimenti previsti.

= Comprensione delle malattie . . . )
= Collaborazione con esperti in nutrizione animale per la

» Conescenza delic Normative preparazione di un piano alimentare sano e bilanciato.

Farmaceutiche
= Microsoft Office

= Analisi di malattia i Specie Specifica "Mucca Pazza" Prima
Ricerca in Italia Regione Calabria
= Vendita sul territorio

ISTRUZIONE E FORMAZIONE

» Flessibilita e adattabilita
= Competenzaininternete ?

email Medicina Veterinaria

Universita Magna Graecia di Catanzaro - Catanzaro,
06/2009

LINGUE » Formazione continua in [Ambito]

Italiano: Madrelingua = Corso di formazione in [Descrizione]

irioliine: A2 = Master in [Specializzazione]

COEEEERE - Abilitazione [T|p010g!aj

Base

- B1 4 =
it 35 - el 7t - *  Tecnico Agrario
Intermedio Diploma Istituto Prof per Agr e Amb - Spezzano

Albanese, 07/1999
= Diploma [Tipologial

Autorizzo il trattamento dei dati personali contenuti nel mie CV ex art. 13 del decreto
legislativo 196/2003 e art. 13 del regolamento UE 2016/679 sulla pratezicne dei singali

cittadini in merito al trattamento dei dati personali
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