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Pietro Latronico L

ltaliana

25/08/1964

Dal 23/04/1987 ol 30/09/1988

Alimentari FUTURA SRL

Via Remigia , 8 40068 San Lazzaro di Savena (Bologna)

Commercializzazione Prodotfi Alimentari

Procaccialore d'Affari

Promozione e Vendita di prodotti , con Gestione della clientela e organizzazione della propria
zona assegnata.

Dal 01/10/1988 al 31/10/1391

ARTLEGNO ZANETTI SRL

Via Emilia 373-E 40068 ldice San Lazzaro di Savena (Bologna)

Produzione e Commercio di Legname ,compensati ,semilavorati in legno e affini
Agente di Commercic Monomandatario

Attivita di promozione e vendila

Dal 04/11/1991 al 31/112/2012

SGARZI SRL

Via Emilia 41/N 40011 Anzola Emilia {Bologna)

Produzione Imballaggi Industriali, Commercializzazione di prodotti per limballaggio € Servizi di
Logistica per le imprese .

Agente di Commercic Monomandatario con funzioni di direzione commerciale e logistica
Formulazione dei vari listini e dei prezzi di vendita e collaborazione nelle azioni di marketing
Promozione ¢ aftivita di vendita con gestione autonoma della propria zona

Rilievo misure , consulenza e assistenza fecnica .

Trattativa e negoziazione delle varie proposte
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Luglio 2001
istituto Tecnico Commerciali & per Geometri “ SIRANI “

Diploma di Maturitd “ Ragioniere e Perito Commerciale *

12 Luglio 1988
Camera di Commercio di Bologna

Corso di Abilitazione per Agenii di Commercio

Durata corso Marzo / Giugno 1988 iotale ore 80

Abilitazione a svolgere 1 atfivita di Agente di Commercio Ruolo nr. 15119
19 Gttobre 1998

COFIMP Bologna Via Sebastiano Serlio 24-2 Bologna

Master sulle * Tecniche di Vendita e di Comunicazione al cliente

Durata del Corso 28 settembre ,05,08,12,15,19 Ottobre 1988 fotale Ore 24
Attestato di Freguenza con esifo positivo

14 Novembre 2002

Centro Studi Wonderful Fiorentini Formazione Srl Via Pastrengo 32 Lazise (Verona)
Corso di " Vendita creativa e Comunicazione non verbale *

Durata del corso 11,12,13,14 Novembre 2002 Full Immersion totale ore 60
Attestato di frequenza con esito positivo

19 Marzo 2003

Adaci Formanagement Sri Viale Ranzoni, 17 Milano

Giomata Studio su “La negoziazione e gli stili comportamentali *
Durata del corso 8 ore

Attestato di frequenza al corso

24 Maggio 2003
Centro Studi Wonderful Fiorentini Formazione Srl Via Pastrengo 32 Lazise (Verona)

Corso “ Tecnico Motivazionale per imprenditori ¢ dirigenti *
Durata del corso 20,21,22,23,24 Maggio 2003 Full Immersion totale ore 60
Altestato di frequenza con esito positivo

28 Agosto 2008
ISCOM E.R. Via Strada Maggiore 23 Bologna

Corso “ Sviluppo e Competenze Manageriali degli Agenti di Commercio *
Durata del corso dal 19 marzo al 31 maggio 2007 totale ore 38
Attestato di Frequenza al corso
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CAPACITA E COMPETENZE
PERSOMALL
MADRELINGUA

ALTRE LINGUA

» Capacita di lettura

» Capacita di scrittura

» Capacita di espressione orale

CAPACITA E COMPETENZE
RELAZIONALI

CAPACITA E COMPETENZE
ORGANIZZATIVE

CAPACITA E COMPETENZE
TECHNICHE
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30 Marzo 2009

ISCOM Bologna Via Strada Maggiore , 23 Bologna

Corso *L.a Macchina della Yendita

Durata del corso dal 06 ottobre 2003 al 16 gennaio 2010 fotale ore 48
Aftestato di Frequenza al corso con esito positivo

16 Giugno 2009
COFINP Bologna Via Sebastiano Serlio 24-2 Bologna

Giornate Studio “L’ Importanza del Post-Vendita e Trasformarlo in un servizio
Eccellente “

Durata del corso dal 14 al 16 luglio 2009 totale ore 8

Adtestato di Frequenza

31 Gennaio 2013

ISCOM Bologna Via Cesare Gnudi, 5 40128 Bologna

Corso “ La Macchina della Vendita e come agire nel complesso mercato di
Oggl

Durata del corso dal 27 novembre 2012 al 17 gennalo 2013 fotale ore 48
Attestalo di frequenza in Attesa

Iraviana

1) FranCESE

Sufficiente
Sufficiente
Sufficiente

Gestione autonoma delle attivita svolte in accordo con le linee guida della proprieta .
Capacita di lavorare in gruppo e confrontarsi con le varie aree dell'Azienda : Commerciale |
tecnica e produzione al fine di migliorare il prodotio ¢ il servizio offerio al cliente .

Capacita di analisi /diagnosi dei bisogni dei clienti

Capacita di adattarsi ai cambiamenio

Buona comunicazione e capacita di presentazione

Aggiomamento Cutturale confinuo

Gestione del personale e dei collaboratori in funzione degli obbiettivi aziendali .
Ottima propensione al'organizzazione defle attivita svolte, precisione, problem solving .

Opero con strategia avvalendomi di strumenti informatici , schede clienti dove annoto i vari
contatti avvenuti con la clientela fatturati , concomrenza e varie osservazioni e valutazioni .

Buona conoscenza delia realta economica in cui opero
Buona conoscenza delf mercato e della concorenza

Ottima conoscenza dei prodotti e servizi che propongo {imballi di vario tipo servizio
d'imballaggio , materiali per limballaggio e preservazione e logistica .

Rilevamento delle misure presso la clientela .

Conoscenza Tecnica delle varie materie prime per la costruzione degli imballi (Legno massello
e compensati )
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Capacita e competenze
artistiche

Altre Capacita e competenze

Altre Informazioni e Hobby

PATENTE O PATENT!
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Buona conoscenza delle specifiche tecniche e normative sulla costruzione degli imball

Corso di Dizione e Lettura espressiva presso il teatro Dell’ Antoniano di Bologna

Sono stato Membro del Consiglio d' Istituto , delle Scuole Dinfanzia ,Primarie e Secondarie F.li
Pizzigotti di Castel San Pietro Terme (Bologna) ; Atfivista de! Movimenio 5 Stelle dal 2013
Eletio nella Consulta Cittadina di Osteria Grande (BO)

1° Mandato di Consigliere Comunale e Capogruppo del M5Stelle di Castel San Pietro Terme
Vice presidente del Consiglio Comunale dal 15.01.2016 al 25.05.2019.

2° Mandato di Consigliere Comunale e Capogruppo del M5Stelle di Castel San Pietro Terme
{BO) dal 29.05.2019.

Membro della Commissione Bilancio e Societa Partecipate e Della Commissione Statuto e
Regolamenti .

Fondatore e Coordinatore del Comitato Val di Zena sede a Pianoro (BO)

Diploma di Sommeliers conseguito presso A..S. (Associazione ltaliana Sommeliers )
Comandante di imbarcazioni da diporto oltre le docici miglia
Conoscenza delle tecniche di rilassamento Yoga

Residente in Val di Zena Pianoro (Bologna) , coniugato e papa di ragazza di 21 anni e un
ragazzo di 19 anni .

come hobby : letiura , cinema , featro , Vela , Viaggi , pratico sport regolarmente ..

Patente A ,B, C, Patente Nautica oltre le 12 miglia

Autorizzo il trattamento dei miei dati personali ai sensi del Decreto Legislativo
30 giugno 2003, n. 196 "Codice in materia di protezione dei dati personalf’.

Pietro Latronico
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